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»ت�����ي  أول  أن������ت������ج   2008 ف�������ي 
ش���رت���ين« وع��رض��ه��م��ا ت��ح��ت اس��م 
»ك���اب���ت���ل دس����ت����رك����ت«، وف�����ي ه���ذه 
ان يحفر  القصيرة استطاع  الم��دة 
اسمه وسط »الكبار« وان يكون له 
بصمة واضحة في عالم الملابس 

بماركة كويتية.
انه الشاب محمد بولند مصمم 
ال��س��وق  ان  رأى  ال����ذي  ال��ج��راف��ي��ك 
ي���ف���ت���ق���ر لم������ارك������ة م�����لاب�����س ت��ح��م��ل 
ف�����راح يبحث  ال���ك���وي���ت،  ش���ع���ارات 
ع��ن��ه��ا ب��م��س��اع��دة وال����ده ووال��دت��ه 
وزوج�����ت�����ه »م�����ادي�����ا وم���ع���ن���وي���ا«، 
وت��واص��ل م��ع ال��ش��ب��اب ع��ن طريق 
الم������ع������ارض وأص�����ب�����ح ل�����ه ت����واج����د 

حقيقي وفعال في السوق.
م���ح���م���د ي����ت����ح����دث ل������ »ك���وي���ت���ي 
واف����ت����خ����ر« ب���ف���خ���ر ع����ن ت��ج��رب��ت��ه، 
قادر  الكويتي  الشباب  ان  مؤكدا 
ع��ل��ى ص��ن��ع ال��ك��ث��ي��ر... وه��ن��ا ل��ق��اء 

معه 
ح����دث����ن����اع����ن  ال�������ب�������داي�������ة  ف��������ي    •

مشروعك؟
- م��ش��روع��ي ع��ب��ارة ع��ن م��ارك��ة 
كابتل  (ه��ن��دام  للملابس  كويتية 
دس��ت��رك��ت) وال���ت���ي ت��ح��ت��وي على 
»ت�����ي  أك�����ث�����ر م������ن م���ن���ت���ج م����ث����لا ال������
والش���ورتات  والبل��وفرات  شي���رت 
وال��ك�����������اب�����������ات والأح�����������ذي��ة «، وم��ن 
أب�������������رز الم������ن������ت������ج������ات ت����ش����ي����رت����ات 
ت���رم���ز إل����ى ال�����������ط��اب�����������ع ال��ك��وي�����������ت��ي 
وال����ع����رب����ي  وال���خ���������������ل���ي���ج���ي  أولا 
ث���ان���ي���ا، وت���ح���ت���وي الم�����ارك�����ة ع��ل��ى 

الاكسسوارات أيضا.
أي������ن اس����ت����وح����ي����ت ف���ك���رة  •  م�����ن 

مشروعك؟
ع���ن���دم���ا  ال�����ف�����ك�����رة  ت�����ن�����ي  - ج�����اء
ت��أك��دت م��ن ع��دم وج���ود م��ث��ل ه��ذا 
السوق، ولأن��ي مصمم  المنتج في 
ج���راف���ك���س، وع���ن���دي ال���ق���درة على 
الرسم،  برامج  باستخدام  الرسم 
ف���ك���رت ف���ي أن أن���ت���ج ه����ذا الم��ن��ت��ج، 
المناخ  م��ن  أف��ك��اري  وت��أت��ي معظم 
الموجود من حولي، ومن الماضي 
وال��خ��ل��ي��ج��ي وخصوصا  ال��ع��رب��ي 
الكويتي لأنه من الأشياء المنسية 

لدى الشباب في عصرنا هذا.
ال����ن����ش����اط ال��ف��ع��ل��ي  •  م���ت���ى ك������ان 

لمشروعك؟
ت���ي ش��رت��ين في  أن��ت��ج��ت أول   -
الأول��ى  للمرة  وعرضتهما   2008
ت���ح���ت اس�����م (ك���اب���ت���ل دس���ت���رك���ت/ 
في   (Capital District Clothing
م��ع��رض ك��وي��ت��ي وأف��ت��خ��ر ال��ث��ان��ي 

وال����ح����م����د ل����ل����ه أم�����ك�����ن ه����ذا 
المنتج من أن يحوز على 
ال���ك���ث���ي���ري���ن وأن  اع����ج����اب 
ي��ش��ه��ر الم����ارك����ة، أم����ا أول 

وال��ذي  أنتجته،  كولكشن 
تي  ك��ان يحتوي على ستة 

ش����ي����رت����ات وب����ل����وف����ري����ن ف��ق��د 
 ،2009/11 ش���ه���ر  ف�����ي  أط����ل����ق 

واع��ت��ب��ر أن ه����ذا ه���و ال��ك��ول��ك��ش��ن 
الأول والرئيسي للماركة.

ل���ق���ي���ت ص������دى إي���ج���اب���ي���ا  •  ه�����ل 
لمشروعك؟

- الحمد لله، من أول ما بدأنا، 
والم���ب���ي���ع���ات ج���ي���دة ج����دا وأع��ت��ب��ر 
ك��ان من أحسن المؤشرات  أن ه��ذا 
الكثير  لقيت  وقد  الماركة،  لنجاح 
م��ن ال��دع��م الاي��ج��اب��ي وال��ن��ص��ائ��ح 
ال��ج��ي��دة وال��ت��ع��ب��ي��ر ع��ن الم��واص��ل��ة 
في هذا المشروع من الكثير منهم 
من هم من أبناء جيلي والأجيال 

الأخرى.
قبل  هناك صعوبات  كانت  هل   •

وبعد افتتاح المشروع؟
- ط���ب���ع���ا ك�����أي م����ش����روع ه��ن��اك 
الكثير من الصعوبات في البداية 

م��ث��ل ت��خ��ص��ي��ص الم��ب��ل��غ الم��ط��ل��وب 
للبدء بالمشروع، وبعد ذلك إيجاد 
الم��ص��ن��ع الأف���ض���ل لإن���ت���اج الم��ن��ت��ج 

المختصة  الجهات  إل��ى  وال��ذه��اب 
ل��ت��س��ج��ي��ل ال���ف���ك���رة وال����ش����ع����ارات، 
ووج�����������������دت ال������ك������ث������ي������ر م���������ن ه������ذه 

ال���ص���ع���وب���ات ول���ك���ن وال���ح���م���د ل��ل��ه 
والمعنوي  الم��ادي  الدعمين  بفضل 
م����ن وال������دي ووال�����دت�����ي وزوج���ت���ي 
وأفراد الأسرة استطعت أن أتقدم 

وأن اجتاز هذه الصعوبات.
أم����ي����رك����ا  اخ�������ت�������رت  لم����������اذا    •

للطباعة؟
أم����ي����رك����ا  اخ������ت������رت   -
لإن��������ت��������اج م����ن����ت����ج����ات����ي 
ه���و  الأول  ل�����س�����ب�����ب�����ين، 
الأميركي،  المنتج  ج��ودة 
والثاني لسهولة التعامل 
المطلوب  وفهم  المصنع  مع 
وه������������ذه ه�������ي الم�������ي�������زة ال����ت����ي 
ي��م��ك��ن أن ت���ك���ون غ��ي��ر م���وج���ودة 
م��ث��ل  أخ�������رى  ف�����ي دول  ب���س���ه���ول���ة 
الصين على سبيل المثال، مع ذلك 
فإنني أتوجه إلى تصنيع بعض 
المنتجات في دول أخرى لتواجد 

مثل الجودة المطلوبة.
ت��م اختيار ص��ور كويتية  •  لم��اذا 

على الملابس؟
- مثل م��ا ذك���رت م��ن قبل لعدم 
وجود مثل هذه الرموز وهذا الفن 
ال��ك��وي��ت��ي ع��ل��ى م��ن��ت��ج��ات ع��ال��ي��ة 
ال��ج��ودة ف��ي ال��س��وق، ف��اخ��ت��رت أن 
بطريقة جميلة  ال��ف��ن  ب��ه��ذا  أص���ل 
المضمون عن  يكون  وان  وج��ذاب��ة 
من  الكثير  يلبس  مثلما  الكويت 
ش��ب��اب��ن��ا ه����ذه الأي������ام رم������وزا م��ن 
أخ����رى،  دول  وأع�����لام  أخ����رى  دول 

أما منتجي فهو يعبر عن فخري 
بوطني.

•  ما الرسالة التي تحب إيصالها 
الكويتي؟ للشباب 

أق��ول أن لكل إنسان  - أح��ب أن 
مهارة في شيء ما، وعلى الشاب 
الم����ه����ارة  اب��������راز ه������ذه  ي����ح����اول  ان 
ب���أي ط��ري��ق��ة إذا م��ا ك���ان ي��ري��د أن 
ان  يصل إلى هدف معين، ونقول 
الإصرار والجهد هو ما يوصل أي 
أحلامه حتى  تحقيق  إلى  إنسان 
ل���و ل���م ت��ك��ن م���ن ال����واق����ع، وأن��ص��ح 
بألا يعتبروا أي فكرة غير مهمة 
أفكارهم، وان  يقللوا من ش��أن  أو 
للوصول  الإم��ك��ان  بقدر  يحاولوا 
عارضتهم  لو  أهدافهم حتى  إلى 

الناس.
•  ت��ح��دث��ن��ا ع����ن م���ش���ارك���ت���ك ف��ي 

المعارض؟
- أح���رص دائ��م��ا ان أش���ارك في 
ب��ع��ض الم���ع���ارض لأن��ه��ا ت��ت��ي��ح لي 
ال��ف��رص��ة ل��ل��ت��ع��رف ع��ل��ى ال���زب���ون، 
وت��ل��ق��ي ط��ل��ب��ات��ه��م واق��ت��راح��ات��ه��م 
ل��ت��ح��س��ين الم��ن��ت��ج، وأح�����رص على 
أن أش�����ارك ف���ي م��ل��ت��ق��ى » ك��وي��ت��ي 
م���ن  ان��������ه  أرى  لأن��������ي  واف������ت������خ������ر« 
تكوّن  والتي  الناجحة  الملتقيات 
الايجابي بين  التنافس  نوعا من 
الحرص  على  لدفعهم  المشاركين 
ب��������ان ي�����ك�����ون�����وا الأوائ�������������ل ل���ج���ذب 
لمنتجاتهم  وال��ج��م��ه��ور  ال��زب��ائ��ن 

ومعروضاتهم.
•  كيف تتم عملية التواصل؟

- تتم عملية التواصل من خلال 
الصفحة  عبر  ب��وك  الفيس  شبكة 
 Capital) ل���ل���م���وق���ع  ال���رئ���ي���س���ي���ة 
ومن   ،(District Clothing Kuwait
www. ال����رس����م����ي  الم�����وق�����ع  خ������لال 

وال���ذي   ،capitaldistrict.com.kw
الجديدة  إلى حلته  سوف يحدّث 
خ���لال الأس��ب��وع��ين الم��ق��ب��ل��ين  وإن 
ش��������اء ال�����ل�����ه س����ي����ح����ت����وي الم�����وق�����ع 
ع��ل��ى إم��ك��ان��ي��ة ال��ط��ل��ب م���ن خ��لال 
ال���ك���ب���س ع���ل���ى ص������ور الم���ن���ت���ج���ات 
الم��وق��ع وإمكانية  ع��ل��ى  الم��وج��ودة 
الاتمان  بطاقة  باستخدام  الدفع 
المميزات  من  العديد  وسيتضمن 
من  الطلب  عملية  وت��ت��م  الأخ���رى. 
خ���لال إرس�����ال اي��م��ي��ل ب��الم��ن��ت��ج��ات 
الم���ط���ل���وب���ة ع���ل���ى اي���م���ي���ل الم����ارك����ة 
 ،sales@capitaldistrict.com.kw
مع ذكر الاسم، والعنوان، والمقاس 
الم����ط����ل����وب، ل���ي���ت���م ت���وص���ل���ه���ا إل���ى 
العنوان ويتم الدفع عند الاستلام 
أو الات����ص����ال ع��ل��ى ال���رق���م ال��ت��ال��ي 
الجديد  وال��ك��ول��ك��ش��ن   65869777
الأسبوعين  خلال  للبيع  سيطرح 
الم��ق��ب��ل��ين، وال����ذي س��ي��ح��ت��وي على 
وشورتات،  جديدة،  شيرتات  تي 
ونعل، وكابات كما أنه سيحتوي 
أي��ض��ا على ب��لاي��ز م��ن ن��وع بولو، 

واكسسوارات.

بولند وزوجته داخل المحل 

تضم »تي شيرتات وبلوفرات وشورتات وكابات« 

»هندام كابتل دستركت«... ماركة ملابس كويتية

لوغو الماركة مطبوع على منتجاتها  محمد بولند 

• بولند: مُنتجي 
يعبر عن فخري 

بوطني

• اطلب منتجك 
بالكبس على صورته 

الموجودة في 
موقعي بالانترنت

• المبيعات جيدة 
جدا... وهذا مؤشر 

كبير على نجاح 
الماركة

• بفضل دعم 
     والدي ووالدتي 

وزوجتي استطعت 
أن اجتاز الصعوبات 

وطني الكويت سلمت للمجد 


